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房企探索地产新领域，“变革”呈现多元化 
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www.yanjiu.cric.com 

研究员/沈晓玲、杨晶晶 

行业所处政策经济环境、行业增长变化趋势、顾客群体以及其对产品使用方式的变化、技术能力的提

升等均推动了行业的不断前进以及企业的战略“变革”。于是，企业战略制定者需要判断行业驱动的主要

因素，充分考虑未来行业发生的变化对公司经营可能产生的影响。 随着中国房地产企业领导人在运营经验

的积累，房企对自身战略的调整从“一拥而上”逐渐走向理性分析，开始探索符合自身的战略模式。 

 企业以往的策略调整宽度较窄，且略显“盲从” 

在 2007 年以前，房地产行业基本属于顺风顺水，房企更多考虑的是将非房地产业务进行剥离，同时夯

实在房地产领域的基础，在深耕本土市场之后，不断扩大地域范围。而在经历了 2007 年行业高潮，又艰难

渡过金融危机扫荡的 2008 年，房企已经开始对未来发展路径提出了担忧。 

第一次调整：渡过了 2008 年后，为保证自身足够竞争力，房企提升对住宅产品成本控制和设计流程的

关注度。可以看到，恒大以四大产品线，定位不同客群需求，推动全国化布局迅速铸成，而专攻于绿色科

技地产的朗诗，打开产品设计新思路，在当时市场环境下成为众多房企学习标兵，不断有房企研究。第二

次调整：为保证现金流的持续流入，房企纷纷涉足商业地产领域。2010 年“国十条”出台，上海、重庆相

继进行房产税试点，让房企从 2009 年的美好中惊醒，房企意识到在中国市场上存在政府这个无形的大手，

仅仅通过住宅销售很容易陷入绝境。由此，建造不受政策影响的产品为房企所认可，商业地产迅速升温。

据统计，在 2010 年年报中，大多数典型房企表明将商业地产作为未来重要的增长极，其中万科、龙湖、远

洋等主要开发住宅的企业纷纷成立了商业地产运营中心。第三次调整：为规避限购政策，“回归三四线”

战略被众多房企采纳。2010 年中旬开始，政策调控密集出台，令敏感的房企早早嗅到市场波动，面对一、
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二线城市严厉的限购政策，房企纷纷转战三、四线城市，逐渐加大对三、四线城市的投资力度，将这些城

市作为今后发展的战略要地。  

 市场化背景下，房企“变革”呈现多元化格局 

行业成熟度不断提升，针对单一领域的产品开发已难以满足房地产企业业绩与规模的双扩容。行业处

于调整期，房企所采取的“变革”方式也更为多元化。传统物业格局正被新的设计理念打破；原本专注住

宅领域的房企，开始寻求其他产业和地产的结合；更有房企改变经营理念需找全新模式，或嫁接创新营销，

或变动股权结构，或输出品牌效应。 

“变革”NO.1 —— 地产产品变革：通过“以人为本”的理念塑造产品，以巩固地产领域地位。典型

如世茂房地产着力开发设计复合型社区。按照世茂理想化的产品设计，以往企业是将全家所有的居住需求

放在一个房子中解决，而现在是拆开实施，同一社区内建立不同的老年人、青年人楼栋，既能满足一家人

靠近居住的需求，又能在不同楼栋附近提供符合相应年龄层的服务。除了在住宅产品上的调整外，旅游地

产、养老地产的设计也开始从满足客户体现的角度出发。 

“变革”NO.2 —— 地产和其他产业的结合：通过将地产与其他产业结合，寻找新的利润增长点。面

对房地产行业日益激增的竞争压力，行业之外占据资源优势的领域成为房企争相涉足的对象。产业地产领

域，华夏幸福从中获利颇丰，将布局从环北京区域扩展至江浙一带，并已成气候；物流领域，万科将打造

一流物流产业园区和生活服务配套项目，助力社区服务提升；而金融领域，在万科与徽商银行强强联合之

后，绿地宣布与中国信达资产打造“大金融”，万达计划建设金融集团，房企牵手金融的动作愈加频繁，

规模也愈加壮大，不难判断，涉足金融领域，将成为行业发展趋势。 

“变革”NO.3 —— 经营模式的创新：房企依靠自身资源，在运营上寻求新的机会。在这条道路上，

有两家房企值得借鉴，分别为万科和绿城。万科的“小股操盘”模式一经公布，便受到业内持续关注，该

模式是在项目中引入万科品牌和产品体系进行营销，且后续业主资源由万科来主导运营，但万科并不入股。

万科担当品牌输出的职能，通过输出管理、盘活无形资产，实现借助别人的资源发挥自己的优势。与万科

品牌输出类似，绿城同样输出产品，以高品质产品优势，实现代建业务遍地开花，4 年之间接代建项目 60

多个，总建面超 1600 万方。 
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“变革”NO.4 —— 营销模式的拓宽：利用新媒体实现品牌和信息的高度扩散。电商营销迅速崛起，

从 PC 端到微信、微博，再到口袋 APP，电商营销将项目销售融入到客户日常的生活当中，弥补了传统销

售模式的局限性，为房企销售打开新局面，营销“变革”一蹴而就。 

“变革”NO.5——组织架构的变革：管理层借力合伙人制度牢牢掌控企业运营话语权。在业内，万科

首推事业合伙人机制，集团层面成立盈安合伙公司，短期内持续增持万科 A 股股票，增加管理层的股权比

重；项目层面一线公司管理层和项目管理人员必须跟随公司一起投资。如此，通过合伙人制度，管理层实

现对企业经营权的把控。对于股权较为分散的企业而言，万科事业合伙人机制，不仅可有效避免股权分散

带来的风险，而且也可激励管理层和防止优秀人才过度流失。 
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绿地进行地铁投资开发，城市运营战略进一步深化 

2014 年 7 月 22 日 

CRIC 研究中心 

www.yanjiu.cric.com 

分析师：傅一辰 

7 月 21 日，绿地地铁投资发展公司在沪揭牌成立，绿地集团与申通地铁、上海建工等沪上企业签署战

略合作协议，由绿地牵头组成联合体在全国多地开展地铁投资开发业务。 

绿地联合体将作为投资方，承担工程资金投入、规划设计、工程建设、设备运营等职能，而政府则将

在工程竣工后进行赎回。双方可约定以地铁沿线的土地抵作回购资金，由绿地先期介入参与地铁沿线区域

的综合功能开发，打造地铁上盖城市综合体及配套服务设施。 

绿地进行地铁投资开发将降低其土地成本，帮助其获取更多核心地块。该模式的优势在于：1，可以跳

过招拍挂流程直接获取地块，在无其他开发商竞争抬高地价的情况下降低成本；2，所获地块均是地铁上盖

或周边地块，地铁的建成对于项目价格有很大的带动作用；3，绿地将先期介入项目开发，项目的施工进度

和开盘时间节点可与地铁开通时间协调，资金分配和回笼灵活。 

此外，我们认为，该事件体现了绿地集团的战略清晰，未来高速而可持续的发展可期，主要体现在以

下三方面： 

 

第一、展现集团雄厚背景，增加品牌公信力 

绿地介入地铁开发展现了其政府谈判能力。地铁投资开发战略，最终的服务对象是地方政府；合作方

申通地铁、上海建工等也是有实力的大型国有企业。绿地倡导“做政府所想”，进入全国各地开发时，均能

与获取低价优质的地块，进行超高层地标、产业园区等的建设，自身获利的同时拉动当地经济的发展。 

在中国，获取政府支持能提高企业信用度。一方面，尽管绿地的杠杆率较高，但在国内还是海外的资

本市场上，绿地均能获得多元化的融资渠道以及较低利率的资金；另一方面，也有利于绿地在与下游企业

的合作中，款项支付的时间更为灵活。此前，张玉良跟随习近平主席出访韩国、和各地政府要员经常性的

互动，均是给绿地的投资者和合作方吃下的“定心丸”。 

第二、巩固城市运营商地位，分享城镇化红利 

绿地深度参与城市建设是其作为城市运营商的又一大进展。早在 2006 年，绿地便提出了站在“城市运

营商”的高度，对花桥东侧进行了整盘规划、建设和管理，成功完成了“造城”。之后绿地在全国各地参

http://www.yanjiu.cric.com/
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与到旧城改造、新城建设、旗舰型综合体的开发中，分享了城镇化、城市化的红利。 

此番，绿地作为城市运营商的参与将并不仅限于一个区域或板块内配套的开发，而是深入渗透到城市

中，打通并掌握城市的交通命脉，对于一座城市未来可能的中心和枢纽进行的提前布局。在当前土地成本

上升，房企品牌集中度提升的情况下，将为绿地的可持续发展提供保障。 

 

第三、集团战略领先，多元化发展提速 

绿地的地铁投资战略也从侧面证明了其较高的眼界和定位。我们可以看到，在绿地今年发布的一系列

合作和战略中，被提到“集团”层面的仅有海外投资、金融、产业地产和地铁投资开发，而一些其他房企

拔高的概念如互联网、社区服务等，绿地仅以事业部为单位进行操作。 

除地铁投资外，绿地今年在多元化发展中取得重大进展的还包括：1，国际化，在悉尼、洛杉矶、加拿

大、马来西亚、巴黎等新增项目；2，金融领域，组建金融产业链，打造“大金融”，与信达合作资产管理；

3，产城一体化，与南航合作在多地进行空港新城建设。 

 

最后，我们认为，该模式风险小，收益稳定，但并非适用于所有企业。要达成与政府的合作需要较强

的谈判能力和背景，门槛高，更适合有国有企业背景的企业、产业运营能力较强的企业或在产品上有特长

的企业等。 
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免责申明 

数据、观点等引用请注明“由 CRIC 研究中心提供”。由于统计时间和口径的差异，可能出现

与相关政府部门最终公布数据不一致的情形，则最终以政府部门权威数据为准。文章内容仅供

参考，不构成投资建议。投资者据此操作，风险自担。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

关于克而瑞信息集团（CRIC） 

克而瑞信息集团，隶属于易居（中国）控股有限公司。作为中国最大的房地产信息综合服务商，以现代信息技术为依托的房

地产信息及咨询服务为主营业务。克而瑞信息集团拥有中国房地产最大的信息数据库，构筑中国房地产上下游企业（包括开

发商、供应商、服务商、投资商）和从业者信息的桥梁，形成资金，信息通路、营销、人才等各类资源的整合平台，为企业

提供房地产信息系统、信息集成和解决方案的全面信息综合服务。 

关于 CRIC 研究中心 

CRIC 研究中心是易居旗下克而瑞信息集团的与业研发部门，组件十年以来一直致力于对房地产行业及企业课题的深入探索。

迄今为止，已经连续五年发布中国房地产企业销售 TOP50 排行榜，引发业界热烈反响。研究半径丌仅涵盖以日、周、月、

年时间为线索的四大基础研究领域；还包括宏观、市场、土地、企业战略、企业金融、营销等六大研发方向的深度拓展。每

月成果出品超过百份，规模已万字计，为房地产企业、基金、券商、政府相关部门提供与业研究资料。 

 


